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Rozdziat 1. Cel, zakres i definicje

1. Niniejsze zasady regulujg zasady wnioskowania i realizacji Projektow Strategicznych oraz
wyborow Partneréw Strategicznych w Fundacji PKO Banku Polskiego (dalej: ,Fundacja”).

2. Celem zawierania Partnerstw Strategicznych przez Fundacje jest zwigkszenie jej pozytywnego

wptywu spotecznego i zasiegu realizowanych dziatan.

Fundacja prowadzi dziatalnoS$¢ zgodnie z celami Statutowymi oraz przyjetq Strategiq

4. Darowizny i dotacje przekazywane Fundacji, zgodnie z celami okreslonymi w Statucie, mogq
by¢ przeznaczone na projekty realizowane w jednym z pieciu obszaréw programowych:

a. KOMPETENCJE PRZYSZtOSCI - wspieranie edukacji w zakresie rozwoju
umiejetnosci niezbednych w dynamicznie zmieniajgcym sie Swiecie, w obszarach
jak: finanse, kompetencje cyfrowe, innowacyjnos¢, kreatywnosc. ;

b. ODPORNOSC SPOLECZNA - wzmacnianie zdolnosci spotecznych do radzenia
sobie z kryzysami i wyzwaniami, poprzez budowanie solidarnosci, wsparcia
psychicznego i lokalnej wspotpracy. ;

c. INKLUZYWNY ROZWO)] - promowanie rownych szans, wiqczenie spoteczne i
zrownowazony rozwoj dla wszystkich grup spotecznych, zwtaszcza tych
defaworyzowanych. ;

d. KULTURA - ochrona dziedzictwa narodowego w dziedzinie kultury i sztuki oraz
wspieranie tworczosci artystycznej mtodych polskich artystow, udostepnianej pro
bono,

e. SPORT - zachecanie do aktywnosci fizycznej, w szczegolnosci dzieci i mtodziezy,
jak rowniez promocja sportu wsrdd 0sob niepetnosprawnych.
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Uzyte w Zasadach okreslenia oznaczajq:

Dotacja / Grant - wsparcie finansowe przyznawane przez Fundacje na realizacje
okreslonego celu, zbieznego z celami statutowymi Fundacji.

Informatyczny System Grantowy - dedykowana platforma informatyczna
umozliwiajgca ztozenie, zarzqdzanie i rozliczenie wniosku.

Kryteria Oceny - zasady oceny oferty wraz z punktacjq, jasno okreslone, mierzalne,
spojne z celami konkursu i umozliwiajgce obiektywnqg ocene projektow.

Komisja Oceniajqca - zesp6t 0s6b powotany do oceny ofert podczas dedykowanego
spotkania z Potencjalnym Partnerem Strategicznym.

Koordynator projektu - osoba odpowiedzialna za strategiczne zarzqdzanie projektem ze
strony Partnera Strategicznego, w tym jego planowanie, realizacje, wykonanie budzetu i
harmonogramu.

Oferta - dokument sktadany przez Potencjalnego Partnera Strategicznego do Fundacji
przedstawiajgcy szczegotowy opis Projektu Strategicznego: cele, budzet i harmonogram.
Jest to pierwszy formalny dokument, otrzymany od Potencjalnego Partnera
Strategicznego, ktory inicjuje proces negocjacji z Fundacjq.

Partner Strategiczny - organizacja/ instytucja, ktora zarzqdza i koordynuije realizacje
dziatan w ramach Partnerstw Strategicznych

Potencjalny Partner Strategiczny - organizacja/instytucja, ktora zarzqdza i koordynuje
realizacje dziatan w ramach partnerstw strategicznych, z ktorym nawigzanie
dtugofalowej wspotpracy rozwaza Fundacja.

Potencjat Partnerstwa Strategicznego - mozliwo$¢ wykorzystania zasobow,
kompetencji, doSwiadczenia Partnera Strategicznego do wspolnego osiggania celow,
wzmacniania wptywu dziatan Fundacji oraz zwiekszenia efektywnosci realizowanych
projektow.

Projekty Strategiczne - inicjatywy Fundacji, ktore sq kluczowe z punktu widzenia
realizacji Strategii Fundacji - jej misji, dtugoterminowych celow i wptywu, jaki majg na
otoczenie oraz interesariuszy. Projekty te majg potencjat do tworzenia dtugotrwatych
efektow spotecznych, srodowiskowych, edukacyjnych lub obywatelskich. Projekty
Strategiczne mogq byc realizowane w partnerstwie z innymi Partnerami Strategicznymi.
Umowa na realizacje projektu - dokument okreslajgcy wzajemne zobowigzania Partnera
Strategicznego i Fundacji, zawierajgcy m.in. informacje na temat projektu, kwoty
dofinansowania, zasad realizacji i rozliczenia projektu.

Whiosek - dokument sktadany przez Partnera Strategicznego za posrednictwem
Informatycznego Systemu Grantowego.

Zapytanie Ofertowe - dokument, ktory Fundacja wysyta do potencjalnych Partnerow
Strategicznych, w ktorym okreslone sq potrzeby zwigzane z realizacjq projektu.

Zasady Wspotpracy z Partnerem - niniejszy dokument okreslajgcy zasady
wnioskowania i realizacji projektow strategicznych oraz wybor Partnerow
Strategicznych.



Rozdziat 2. Wybér Partnerdw Strategicznych

1.

Partnerzy Strategiczni mogq by¢ wytonieni w drodze:

a. samodzielnej identyfikacji Potencjalnych Partneréw Strategicznych przez Fundacje, w tym
przypadku to Fundacja inicjuje kontakt, wysytajgc Zapytanie Ofertowe do Potencjalnych
Partnerow Strategicznych,

b. zgtoszenia sie Potencjalnego Partnera Strategicznego bezposrednio do Fundacji, w tym
przypadku Potencjalni Partnerzy Strategiczni samodzielnie zgtaszajq oferte na skrzynke
Fundacji lub bezposrednio do pracownikow Fundacji lub Prezesa Fundacji.

W przypadku, o ktorym mowa w ust. 1 pkt a.:

a. Potencjalnych Partneréw Strategicznych rekomendujq cztonkowie zespotu Fundacji,
Rady Programowej Fundacji oraz przedstawiciele Fundatora,

b. Zapytanie ofertowe wysytane jest do minimalnie jednego Potencjalnego Partnera
Strategicznego, a maksymalnie do trzech Potencjalnych Partneréw Strategicznych w
danym obszarze programowym.

W przypadku, o ktorym mowa w ust. 1 pkt b.:

a. Jesli oferta majgca Potencjat Partnerstwa Strategicznego wptynie do pracownika Fundacji,
jest przekazywana do Prezesa Fundaciji i Zespotu Programowego Fundacji.

b. Jesli oferta spetnia wymogi programowe wynikajqce ze Strategii Fundacji oraz jej Statutu
Prezes Fundacji podejmuje decyzje o jej realizacji.

c. W uzasadnionych przypadkach, mozliwe jest zaproszenie do ztozenia ofert dodatkowych
Potencjalnych Partneréw Strategicznych ktérzy mogq spetni¢ wymagania i wnie$¢
warto$¢ w danym obszarze programowym.

Potencjalni Partnerzy Strategiczni sq identyfikowani i weryfikowani przez Fundacje, w

szczegolnosci, na podstawie:

a. rekomendacji od dotychczasowych partnerow i ekspertow branzowych,
b. badan, raportow i publikacji na temat organizacji oraz ich zaangazowania w dziatalnos$¢
spoteczng.

Oferty ztozone pisemnie przez Potencjalnych Partneréw Strategicznych podlegajg ocenie

przez Fundacje w oparciu o kryteria wskazane w rozdziale 4, ust. 2.

Potencjalny Partner Strategiczny moze zosta¢ poproszony o uzupetnienie oferty o

dodatkowe informacje.

Potencjalny Partner Strategiczny na etapie sktadania Wniosku, podpisuje o$wiadczenie w

zakresie braku konfliktu interesow.

Rozdziat 3. Ocena Partneréw Strategicznych

1.

Potencjalny Partner Strategiczny powinien wykazac¢ sie do$wiadczeniem w zakresie obszaru

proponowanego partnerstwa oraz niezbednymi zasobami organizacyjnymi do realizacji

partnerstwa.

Podstawowe kryteria merytorycznej oceny ofert:

a) zgodnosc ze strategiq, misjq i celami dziatania Fundaciji,

b) doswiadczenie - reputacja, kompetencje i doswiadczenie organizacji w zakresie obszaru
proponowanego partnerstwa,

c) skuteczno$¢ i mierzalno$é),

d) warto$¢ spoteczna projektu,

e) korzysci ze wspotpracy,

f) innowacyjno$¢ - w jakim stopniu projekt odpowiada na nowatorskie metody
dtugofalowego dziatania,

g) trwatos¢ - w jakim stopniu realizacja zatozen i celow projektu moze by¢ kontynuowana
po zakonczeniu finansowania,
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h) udziat partnerow oraz przedstawicieli lokalnego $rodowiska (forma i zakres wspotpracy
partnerow),

i) budzet - realno$¢ budzetu i zrodta finansowania,

j) zasieg - liczba odbiorcow projektu,

k) komunikacja -strategia komunikacji projektu.

Wuytoniony na podstawie oceny merytorycznej Potencjalny Partner Strategiczny, zostaje

zaproszony na spotkanie z Komisjg Oceniajgcq.

W wyjgtkowych przypadkach, takich jak zblizona ocena dwéch ofert lub konieczno$é

uzyskania dodatkowych wyjasnien dotyczqcych drugiej oferty, Prezes Fundacji moze

zdecydowac o zaproszeniu rowniez drugiego podmiotu na spotkanie z Komisjg Oceniajgcq.

Spotkanie z Komisjg Oceniajgcq obejmuje szczegotowq prezentacje projektu. W spotkaniu

udziat biorg: Prezes Fundacji, Opiekun Projektu oraz inne osoby wskazane przez Prezesa

Fundacji. Do udziatu w spotkaniu mogq zostac zaproszeni Cztonkowie Rady Programowe;j

Fundacji. Ze spotkania Komisji Oceniajgcej sporzqdzany jest protokot.

Przewiduje sie mozliwo$¢ wyboru wiecej niz jednego Partnera Strategicznego, w zaleznosci

od potrzeb oraz spetnienia kryteriow okreslonych w ust. 2.

Po spotkaniu z Komisjg Oceniajgcq, Prezes Fundacji przedstawia Radzie Programowe;j

Fundacji rekomendacje dotyczqcq wyboru Potencjalnego Partnera Strategicznego.

Decyzje w przedmiocie przyznania lub odmowy przyznania finansowania podejmuje Prezes

Fundacji, po wczesniejszym zasiegnieciu opinii Rady Programowej Fundacji.

Decyzja dotyczqca wyboru Partnera Strategicznego jest ostateczna i nie przystuguje od niej

odwotanie

Rozdziat 4. Formalne ztozenie wniosku i podpisanie umowy

1.

Pozytywna decyzja Prezesa Fundacji stanowi podstawe do ztozenia przez Potencjalnego
Partnera Strategicznego Wniosku na okreslonym przez Fundacje wzorze. Potencjalny Partner
Strategiczny sktada Wniosek poprzez Informatyczny System Grantowy.

W terminie okreslonym w umowie Fundacja weryfikuje zgodno$¢ uzupetnionych we
Whiosku informacji z przedstawionq ofertq.

Pozytywna weryfikacja Wniosku jest warunkiem przystgpienia do procesu podpisania
Umowy.

W przypadku pozytywnej weryfikacji Wniosku, Fundacja zawiera z Potencjalnym Partnerem
Strategicznym Umowe Partnerstwa Strategicznego.

Partnerzy Strategiczni mogq wspotpracowac z Fundacjq w perspektywie rocznej, 2-letniej lub
3-letniej, z zapewnionym finansowaniem dziatan na kazdy rok wspotpracy. Warunkiem
przekazania przez Fundacje Srodkéw na kolejny okres dziatalnosci jest pozytywna
weryfikacja sprawozdania koncowego.

Rozdziat 5. Obowiqzki Partnera Strategicznego

1.

2.

Partner Strategiczny zobowigzuje sie do przestrzegania Zasad WspoOtpracy z Partnerami,
ktore stanowiq zatqcznik do Umowy.

Partner Strategiczny ma obowigzek prowadzi¢ szczegotowq dokumentacje finansowo-
ksiegowq umozliwiajgcq w sposob jednoznaczny identyfikacje poszczegolnych operaciji
ksiegowych zwigzanych z Projektem Strategicznym.

Fundacja ma prawo do kontroli, a Partner Strategiczny zobowigzany jest do raportowania
postepow w Projekcie Strategicznym na kazdorazowe wezwanie Fundacji i w sposob przez
nig okreslony. Zaniechanie tych obowigzkow moze skutkowa¢ cofnieciem finansowania.
W przypadku Projektow Strategicznych rocznych, Partner Strategiczny zobowigzany jest
ztozy¢ sprawozdanie okresowe po 6 miesigcach od daty zawarcia Umowy oraz
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sprawozdanie koncowe w ciggu 30 dni kalendarzowych od daty zakonczenia realizacji
projektu.

5. W przypadku Projektow Strategicznych 2- i 3-letnich Partner Strategiczny zobowigzany jest
do sktadania rocznych sprawozdan okresowych w ciggu 30 dni kalendarzowych po uptywie
kazdego roku realizacji projektu.

6. Warunkiem przekazania przez Fundacje Srodkow na kolejny okres dziatalnoSci jest
pozytywna weryfikacja przekazanego do Fundacji sprawozdania okresowego.

7. Prawa i obowigzki Partnerow Strategicznych okreslone sq w Umowie Partnerstwa
Strategicznego, ktorej wzor stanowi Zatqcznik nr 4 do niniejszych Zasad.

Rozdziat 6. Zgtaszanie zmian w trakcie trwania Projektu Strategicznego

1. Zmiany w Projekcie Strategicznym, zgtaszane przez Partnera Strategicznego w trakcie jego
trwania, powinny by¢ szczegotowo opisane i zgtoszone we Wniosku poprzez Informatyczny
System Grantowy.

2. Zmiany, o ktorych mowa w ust. 1 wymagajq akceptacji przez Fundacje. .

3. Whnioski o zmiane w realizacji projektu zgtoszone po wskazanym w umowie terminie
realizacji projektu nie sq rozpatrywane.

4. Partner Strategiczny zobowigzany jest do informowania o wszystkich problemach
zwigzanych z realizacjq Projektu Strategicznego, zmianach personalnych i organizacyjnych,
w zwiqzku z realizowanym projektem.

5. Fundacja informuje Partnera Strategicznego o decyzji w przedmiocie akceptacji lub
odrzuceniu zaproponowanych przez Partnera Strategicznego zmian.

6. Pozytywna decyzja w przedmiocie akceptacji stanowi podstawe do zawarcia aneksu do
Umowy.

Rozdziat 7. Sprawozdanie z realizacji Projektu Strategicznego

1. Partner Strategiczny zobowigzany jest ztozy¢ okresowe i koncowe sprawozdanie w
Informatycznym Systemie Grantowym w okre$lonych w Umowie terminach.

2. Fundacja weryfikuje sprawozdania w ciggu 30 dni roboczych od jego ztozenia.

3. Jesli sprawozdanie jest kompletne i zgodne z Umowg, dokument jest akceptowany o czym
zostaje poinformowany Partner Strategiczny.

4. W przypadku nieztozenia sprawozdania we wskazanym terminie Partner Strategiczny jest
wzywany do uzupetnienia brakéw lub dokonania korekt.

5. Brak ztozenia lub nieuzupetnienia sprawozdania przez Partnera Strategicznego po wystaniu
wezwania skutkuje: uznaniem sprawozdania za niewypetnione lub niekompletne,
rozwigzaniem Umowy o dofinansowanie oraz wszczeciem procedury zwrotu Srodkow.
Partner Strategiczny zostaje wezwany przez Informatyczny System Grantowy do zwrotu
Srodkow w terminie 14 dni roboczych od daty otrzymania pisma.

Rozdziat 8. Postanowienia koncowe

1. Fundacja zastrzega sobie prawo do zmiany niniejszych Zasad.

Zmiany mogq by¢ wprowadzone miedzy innymi w celu dostosowania Zasad do zmiany
przepisow prawa lub regulacji wewnetrznych albo w przypadku zaistnienia przyczyn
niezaleznych od Fundacji.

3. Fundacja zapewnia ochrone danych osobowych zgodnie z obowigzujgcymi przepisami prawa
- Zatgcznik nr 4 do niniejszych Zasad - Informacja o przetwarzaniu danych osobowych w
Fundacji PKO Banku Polskiego.

4. Wszelkie spory bedq rozstrzygane przez sqd wtasciwy dla siedziby Fundacji.
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5. Partnerzy Strategiczni mogq zosta¢ wuykluczeni z wudziatu w kolejnych naborach
organizowanych przez Fundacje w przypadku niewykonywania lub nienalezytego
wykonywania Umowy.

Rozdziat 9. Zatgczniki
Zatgcznikami do Regulaminu sq:

Zatgcznik nr 1 - Wzo6r wniosku grantowego

Zatqcznik nr 2 - Wzor o$wiadczenia w zakresie konfliktow interesow

Zatgcznik nr 3 - Kryteria oceny Wnioskow

Zatgcznik nr 4 - Wz6r Umowy Grantowej

Zatqcznik nr 5 - Informacja o przetwarzaniu danych osobowych w Fundacji PKO Banku
Polskiego
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